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ระบบตลาดผลไมสดในเขตภาคเหนือตอนลาง 
Marketing System of Fresh Fruits in the Lower Northern Region 
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บทคัดยอ 
การวิจัยครั้งน้ีมีวัตถุประสงคเพ่ือศึกษาระบบตลาด วิถีการตลาด ตนทุนการตลาด และสวนเหล่ือมการตลาด

ของสมเขียวหวาน กลวยไขในจังหวัดกําแพงเพชรและสมโอในจังหวัดพิจิตร โดยใชแบบสอบถามถามเกษตรกรและ
พอคาคนกลาง ผลการศึกษาตลาดของสมเขียวหวาน กลวยไข และสมโอ พบวาตลาดในภาคกลางเปนตลาดสําคัญ 
สถานที่ซื้อขายผลไมเปนที่สวนของเกษตรกร และลักษณะการขายสมเขียวหวาน และสมโอของเกษตรกรสวนมากเปน
การขายแบบคละขนาด สําหรับการขายกลวยไขขายแบบเปนต้ัง และเกษตรกรจะขายผลผลิตแบบเงินสด ตนทุน
การตลาดระดับขายสงจะเปนตนทุนในกิจกรรมการขนสงมากที่สุด ดานสวนเหลื่อมการตลาดระดับขายสงพบวาสมโอ
มีคาสูงสุด สวนเหล่ือมการตลาดระดับขายปลีกพบวาสมโอมีคาสูงสุดเชนกัน 
 

ABSTRACT 
This research aims to study about the marketing system, marketing channel, marketing cost, and the 

marketing margin of tangerine, egg banana in Kamphang Phet province and pomelo in Phichit province. The 
questionnaires were used for collecting the information from farmers and middleman. The results of marketing 
tangerine, egg banana and pomelo showed that market in the central market is important.  Trading places is that in 
orchard. Mostly type of sale tangerine and pomelo is mixed sizes. Egg Banana sales are set. Farmers to sell produce 
are cash. Cost of wholesale markets is the most cost transportation activities. Furthermore, the result of marketing 
margin showed that the margins of wholesale marketing of  pomelo has the highest rate as well as its rate of retail 
marketing margin. 
 
 
 
 

 
 
 
 
คําสําคัญ : ระบบตลาด วิถีตลาด สวนเหล่ือมการตลาด 
Key Words : Marketing system, Marketing channel, Marketing margin 
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บทนํา 
ประเทศไทยเปนประเทศเกษตรกรรม ประชากรสวน

ใหญในประเทศประกอบอาชีพทางการเกษตร คือ การ
เล้ียงปศุสัตว การเพาะเลี้ยงสัตวนํ้า การเพาะปลูกพืช 
รวมถึงการปลูกผลไมดวย ผลไมนอกจากจะใชบริโภคใน
ประเทศแลวผลไมยังเปนพืชเศรษฐกิจที่สําคัญที่ทํารายได
จากการสงออกปละหลายพันลานบาท โดยป พ.ศ. 2547 
การสงออกผลไมและผลิตภัณฑมีมูลคา 38,958 ลานบาท 
ในป พ.ศ. 2548 เพ่ิมขึ้นเปน 43,698 ลานบาท ในป พ.ศ. 
2549 การสงออกผลไมและผลิตภัณฑมีมูลคาเพ่ิมขึ้นเปน 
46,516 ลานบาท ในป พ.ศ. 2550 มีมูลคาการสงออก
เพ่ิมขึ้นเปน 48,486 ลานบาท และในป พ.ศ. 2551 มีมูลคา
การสงออกผลไมและผลิตภัณฑเพ่ิมขึ้นเปน 55,499 ลาน
บาท (ตารางที่ 1) 
 
ตารางท่ี 1 มูลคาการสงออกผลไมและผลิตภัณฑ 

ป มูลคาการสงออก (ลานบาท) 

2547 38,958 

2548 43,698 

2549 46,516 

2550 48,486 

2551 55,499 
 
จากขอมูลสํานักงานเศรษฐกิจการเกษตรในประเทศ

ไทยมีพ้ืนที่ปลูกผลไมเพ่ิมมากขึ้น โดยที่ในป พ.ศ. 2548 มี
พ้ืนที่เพาะปลูกไมผล 27.79 ลานไร  ป 2549 พ้ืนที่
เพาะปลูก 28.63 ลานไร และในป พ.ศ. 2550 มีพ้ืนที่
เพาะปลูกไมผลเพ่ิมขึ้นเปน 29.06 ลานไร (ตารางที่ 2) 
โดยท่ีทั่วทุกภาคของประเทศไทยสามารถปลูกผลไมได 
รวมถึงพ้ืนที่ในเขตภาคเหนือตอนลาง ซึ่งประกอบไปดวย 
9 จังหวัดไดแก จังหวัดพิษณุโลก สุโขทัย พิจิตร 
กําแพงเพชร เพชรบูรณ อุตรดิตถ ตาก อุทัยธานี และ
นครสวรรค พ้ืนที่ในเขตภาคเหนือตอนลางมีพ้ืนที่ปลูกไม
ผล 1,560,758 ไร จากพ้ืนที่ถือครองทางการเกษตร

ทั้งหมด 19,9323,339 ไร (สํานักงานเศรษฐกิจ
การเกษตร, 2551) การเพ่ิมขึ้นของพ้ืนที่ปลูกผลไม
ทําใหมีผลผลิตเพ่ิมขึ้น และการที่ระบบคาขายผลไม
เปนตลาดซื้อขายทันทีจึงทําใหราคาเคล่ือนไหวขึ้น
ลงอยางรวดเร็วในแตละวันหรือแตละช่ัวโมง และ
เกษตรกรสวนมากยังเปนเกษตรกรรายยอย ตอง
อาศัยผูรวบรวมทําหนาที่รวบรวมสินคา การคาที่
ตองผานผูคาหลายขั้นตอนนอกจากจะมีผลเรื่อง
ความสดของผลไมที่ลดลง ยังมีผลดานสวนเหลื่อม
การตลาดและทําใหราคาที่เกษตรกรจะไดรับตํ่าลง
ตาม ลํ า ดับ  (ฝ า ย เ ศ รษฐกิ จ ร า ยสาขา  มู ล นิ ธิ
สถาบันวิจัยเพื่อการพัฒนาประเทศไทย, 2548)  
 
ตารางท่ี 2 พ้ืนที่ปลูกไมผล 

ป พ้ืนที่ปลูกไมผล(ลานไร) 

2548 27.79 

2549 28.63 

2550 29.06 
 
เน่ืองจากปจจุบันเมื่อมีผลไมออกสูตลาดจํานวน

มากจึงตองมีการกระจายผลผลิตออกนอกแหลงผลิต
ไปยังจังหวัดตาง ๆ และตางประเทศ ซึ่งผลไมเปน
สินคาเกษตรที่อาจมีขั้นตอนที่ยุงยากซับซอนที่
จําเปนตองอาศัยคนกลางในการนําผลผลิตผลไม
จากเกษตรกรไปยังสูผูบริโภคตามแหลงตาง ๆ 
ดังน้ันจึงไดศึกษาระบบตลาดผลไมและศึกษาวิถี
การตลาดซึ่งจะชวยใหทราบถึงวิถีทางที่ผลไม
เคล่ือนยายจากมือผูผลิตมาจนถึงมือผูบริโภค ทําให
ทราบวาผลไมจากผูผลิตจะตองผานผูคาตาง ๆ ก่ี
ประเภท จึงจะถึงมือผูบริโภค และทําใหทราบไดวา
ผูคาประเภทใดในระบบตลาดผลไมมีบทบาทที่
สําคัญ ในการศึกษาระบบตลาดและวิถีการตลาด
ผลไมครั้งน้ีเพ่ือใชเปนแนวทางในการพัฒนาระบบ
ตลาดใหมีประสิทธิภาพและเปนแนวทางในการ
กระจายผลผลิตผลไมและเพื่อชวยแกไขปญหา
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ผลไมลนตลาด และการท่ีวิถีการตลาดของสินคาที่ตอง
ผานคนกลางหลายข้ันตอนจะกอใหเกิดคาใชจายทาง
การตลาดสูงมีผลตอราคาที่เกษตรกรไดรับ จึงไดศึกษาใน
เรื่องสวนเหล่ือมการตลาดดวย ซึ่งเปนสิ่งที่มีประโยชนใน
การพิจารณาการทํางานของระบบตลาดที่มีอยูไดบางสวน  
 
วัตถุประสงคของการวิจัย 

1. เพ่ือศึกษาวิถีการตลาด (Marketing Channel) ของ
ผลไมในเขตภาคเหนือตอนลาง 

2. เพ่ือศึกษาระบบตลาดผลไมในเขตภาคเหนือ
ตอนลาง 

3. เพ่ือศึกษาตนทุนการตลาด (Marketing Cost) ของ
ผลไมในเขตภาคเหนือตอนลาง 

4. เพ่ือศึกษาสวนเหลื่อมการตลาด (Marketing 
Margin) ของผลไมในเขตภาคเหนือตอนลาง 
 
ประชากรและกลุมตัวอยาง 

ประชากร (Population) ไดแก เกษตรกรผูประกอบ
อาชีพเพาะปลูกสมเขียวหวานที่จังหวัดกําแพงเพชร สมโอ
ที่จังหวัดพิจิตร กลวยไขที่จังหวัดกําแพงเพชร และพอคา
คนกลางที่รับซื้อสมเขียวหวาน สมโอ กลวยไข  

กลุมตัวอยาง (Sample) ไดแก กลุมเกษตรกรทั้งหมด 
75 ราย จําแนกตามชนิดของผลไมเปน 3 ชนิด 
(สมเขียวหวาน สมโอ กลวยไข) ชนิดละ 25 ราย และกลุม
พอคาคนกลางจะเก็บตัวอยางจากพ้ืนที่สํารวจท้ัง 2 จังหวัด 
(พิจิตร กําแพงเพชร) รวม 20 ราย (จังหวัดละ 10 ราย) 
ประกอบดวยผูคาสงจังหวัดละ 5 ราย ผูคาปลีกจังหวัดละ 
5 ราย 

พื้ น ท่ี ตั วอย า ง  ได แก  สม เขี ยวหวานที่ จั งห วัด
กําแพงเพชร สมโอที่จังหวัดพิจิตร กลวยไขที่จังหวัด
กําแพงเพชร 
 
เคร่ืองมือท่ีใชในการศึกษา 

1. แบบสอบถามเกษตรกรผูเพาะปลูกผลไม  
2. แบบสอบถามพอคาคนกลาง  

การวิเคราะหขอมูล 
ก า ร ร ว บ ร ว ม ข อ มู ล ง า น วิ จั ย น้ี ไ ด ทํ า

แบบสอบถามเพื่อสัมภาษณเกษตรกรและพอคาคน
กลาง โดยจะรวบรวมขอมูลวิถีการตลาด ขอมูล
ระบบตลาดและตนทุนการตลาดในสวนของการคัด
เกรด การบรรจุหีบหอ การขนสง และสวนเหลื่อม
การตลาด และนําขอมูลที่ไดมาทําการวิเคราะหให
เปนคารอยละ และอธิบายผลโดยวิธีพรรณนา  
 
ผลการศึกษา 

1. วิถีการตลาด 
ผลการศึกษาวิถีการตลาดสมเขียวหวานของ

จั ง ห วั ด กํ า แ พ ง เ พ ช ร พ บ ว า วิ ถี ก า ร ต ล า ด
สมเขียวหวานเริ่มจากเกษตรกรผูผลิตสมเขียวหวาน
จําหนายสมเขียวหวานใหกับพอคาในทองถ่ินรอย
ละ 20 และเกษตรกรจําหนายใหพอคาขายสงจาก
ตางจังหวัดรอยละ 80 โดยที่พอคาสงจากตางจังหวัด
มาจากจังหวัดปทุมธานี กรุงเทพฯ ขอนแกน สุ
ราษฎรธานี นครปฐม พิษณุโลก โดยสวนมากเปน
พอคาจากตลาดไท ซึ่งทั้งพอคาในทองถิ่นจังหวัด
กําแพงเพชรและพอคาขายสงตางจังหวัดจะเขาไป
รับซื้อสมเขียวหวานที่สวนของเกษตรกร จากน้ัน
พอคาในทองถ่ินจังหวัดกําแพงเพชรจะจําหนาย
สมเขียวหวานใหกับพอคาขายสงตางจังหวัด และ
พอคาขายสงจะนําสมเขียวหวานไปคัดเกรดและ
จําหนายใหกับพอคาปลีก และพอคาปลีกจําหนาย
สมเขียวหวานใหกับผูบริโภค (ดังรูปที่ 1) 
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รูปท่ี 1 วิถีการตลาดสมเขียวหวาน จังหวัดกําแพงเพชร 

 
ผลการศึกษาวิถีการตลาดกลวยไขของจั งหวัด

กําแพงเพชรพบวาเกษตรกรผูปลูกกลวยไขรอยละ 52
จําหนายกลวยไขผานนายหนา ซึ่งนายหนามีหนาที่
รวบรวมกลวยไขใหกับพอคาขายสง และเกษตรกรรอยละ 
40 จําหนายกลวยไขใหกับพอคาขายสงตางจังหวัด ซึ่งมา
จากจังหวัดตาง  ๆ  เชน  เชียงใหม  อุตรดิตถ  สุโขทัย 
นครสวรรค ขอนแกน นครปฐม สุราษฎรธานี เปนตน 
และเกษตรกรรอยละ 8 จําหนายกลวยไขใหกับพอคาปลีก
ในจังหวัดกําแพงเพชร สําหรับการซื้อขายกลวยไขพอคา
จะมีการติดตอสั่งจองและนัดวันขึ้นกลวยกับเกษตรกรไว
กอน หรือถาถึงวันที่ตองเก็บผลผลิตกลวยไข โดยที่ไมมี
พอคาติดตอสั่งจองไวกอนหรือมีพอคาที่สั่งจองไวแตไม
ไดมารับซื้อตามนัด เกษตรกรจะจําหนายกลวยไขใหกับ
พอคาที่มาขอซื้อในวันน้ันทันทีเพราะถาตัดมาแลวทิ้งไว
เกิน 3 วันกลวยไขจะสุก สวนสถานที่ซื้อขายกลวยไขคือ
สวนของเกษตรกร จากน้ันพอคาสงตางจังหวัดจะนํากลวย
ไขไปจําหนายใหกับพอคาปลีกตามจังหวัดตาง ๆ จากน้ัน
พอคาปลีกทั้งในจังหวัดกําแพงเพชรและพอคาปลีก
ตางจังหวัดจะนําผลผลิตกลวยไขน้ันไปจําหนายใหกับ
ผูบริโภค สําหรับแหลงสําคัญในการขายปลีกกลวยไขของ

จังหวัดกําแพงเพชรอยูที่ตลาดปากอางต้ังอยูริมถนน
สายเอเชียบานปากอาง ต้ังอยูที่อําเภออางทองพัฒนา 
เขตอําเภอเมือง หรือทองถ่ินเรียกวาตลาดมอกลวย
ไขหรือตลาดปากอาง (ดังรูปที่ 2) 

 
รูปท่ี 2 วิถีการตลาดกลวยไข จังหวัดกําแพงเพชร 

 
ผลการศึกษาวิถีการตลาดสมโอของจังหวัด

พิจิตรพบว า เกษตรกรผู ผ ลิตสมโอรอยละ  60
จําหนายสมโอผานนายหนา ซึ่งนายหนาเปนผู
รวบรวมสมโอใหกับพอคาคนกลาง และเกษตรกร
อีกรอยละ  40 จํ าหน ายสมโอให กับพอค าส ง
ตางจังหวัด ซึ่งพอคาที่รับซื้อสวนมากมาจากตลาด
ไท และจังหวัดอื่น ๆ เชน จังหวัดพิษณุโลก กรุงเทพ 
เ ชียงใหม  ขอนแกน  นครปฐม  สุราษฎรธา นี 
นครสวรรค เปนตน สําหรับสถานที่ในการซ้ือขาย
สมโอระหวางพอคากับเกษตรกรคือสวนของ
เกษตรกร โดยที่นายหนารอยละ 48 จะทําหนาที่
รวบรวมสมโอใหกับพอคาขายสง และนายหนารอย
ละ 12 จะทําหนาที่รวบรวบสมโอใหกับพอคาขาย

92% 

8% 

52% 

52% 

40% 

เกษตรกรผูผลิต 

นายหนา 

พอคาขายสง 
จังหวัดเชียงใหม 
อุตรดิตถ สุโขทัย 
นครสวรรค 
ขอนแกน 

นครปฐม สุราษฎร
ธาน ี

ผูบริโภค 

พอคาปลีก
จังหวัด

กําแพงเพชร 

พอคาปลีก
ตางจังหวัด 

100% 

100% 

20% 

80% 20% 

เกษตรกรผูผลิต 

พอคาขายสง จังหวัด
ปทุมธานี กรุงเทพฯ  
ขอนแกน นครปฐม 
สุราษฎรธานี 

พอคาปลีก 

ผูบริโภค 

พอคาในทองถ่ิน 
ในจังหวัด
กําแพงเพชร 
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ปลีกในจั งหวัด กําแพงเพชร  จากน้ันพอค าขายส ง
ต างจังหวัดจะจํ าหนายสมโอให กับพอค าขายปลีก
ตางจังหวัด และพอคาขายปลีกทั้งในจังหวัดกําแพงเพชร
และพอคาปลีกตางจังหวัดจะจําหนายสมโอนั้นใหกับ
ผูบริโภคตอไป (ดังรูปที่ 3) 

 

 
รูปท่ี 3 วิถีการตลาดสมโอ จังหวัดพิจิตร 

 
2. ปญหาในการผลิตของเกษตรกร 
ผลการศึกษาปญหาในการผลิตสมเขียวหวานของ

เกษตรกรในจังหวัดกําแพงเพชร พบวามีปญหาดังน้ี 
1. ปญหาเก่ียวกับโรคและแมลงรบกวน โดยเฉพาะ

อยางย่ิงปญหาสมรวงกอนเก็บเก่ียวผลผลิต 
2. ผลผลิตสมเขียวหวานที่ไดมีขนาดเล็ก เพราะวาดิน

เสื่อมโทรม จากการใชสารเคมีจํานวนมากทําใหดินไมดูด
ซึมนํ้า 

3. ปญหาในเรื่องปุย และสารเคมีที่ใชในการผลิตมี
ราคาสูงขึ้น  

4. ราคาที่เกษตรกรจําหนายสมเขียวหวานไดมีราคาตํ่า
ในชวงที่ผลผลิตออกมาก ประกอบกับปญหาในเรื่อง

ปจจัยการผลิตที่จําเปนตองใชมีราคาสูงขึ้น ทําให
เกษตรกรประสบปญหาขาดทุน  

ผลการศึกษาปญหาในการผลิตกลวยไขของ
เกษตรกรในจังหวัดกําแพงเพชร พบวามีปญหาดังน้ี 

1. ปญหาจากลมพายุพัดทําใหตนกลวยไขหัก
ไดรับความเสียหาย ถาไมสามารถที่จะฟนฟูหรือ
ปลูกทดแทนใหมไดทัน ทําใหในปน้ันไมมีรายได
และตองเสียคาใชจายในการปลูกกลวยไขเพ่ิมอีก 

2. ปญหาน้ําทวมแปลงปลูกกลวยไข 
3. ปญหาในเรื่องดิน เมื่อปลูกกลวยไขติดตอกัน

เปนเวลานาน จะทําใหดินมีความอุดมสมบูรณลดลง 
ทําใหผลผลิตกลวยไขที่ไดตอไรลดลง และขนาด
ของผลและเครือก็มีขนาดเล็กลงอีกดวย 

ผลการศึกษาปญหาในการผลิตสมโอของ
เกษตรกรในจังหวัดพิจิตร พบวามีปญหาดังน้ี 

1. ราคาสมโอพันธุทาขอยที่เกษตรกรขายไดมี
ราคาตํ่า ไมคุมคากับที่ลงทุน 

2. พ้ืนที่ปลูกสมโอเปนสวนเกา ปลูกมาหลายป 
ขาดการบํารุงรักษาดินที่ดี ดินจึงทรุดโทรมและทํา
ใหผลผลิตสมโอที่ไดมีจํานวนลดลง 

3. มีโรคและแมลงรบกวน 
4. คาปุย และสารเคมีที่ตองใชมีราคาสูง 
 
3. ลักษณะการซื้อขายผลผลิต 
ผลการศึกษาสถานที่ซื้อขายสมเขียวหวาน 

กลวยไขและสมโอของเกษตรกรพบวาสถานที่ซื้อ
ขายคือที่สวนของเกษตรกร โดยที่พอคาจะเขาไปรับ
ซื้อที่สวน 

ผลการศึกษาการเก็บเก่ียวพบวา สมเขียวหวาน
และกลวยไข เกษตรกรเปนผูเก็บผลผลิตเอง สวน
สมโอพอคาที่รับซื้อสมโอจะเปนผูเก็บสมโอเอง 
และเปนผูจายคาแรงในการเก็บเก่ียว สวนเกษตรกร
มีหนาที่เพียงคอยดูตอนช่ังนํ้าหนักเทาน้ัน 

ผลการศึกษาลักษณะจําหนายผลผลิตของ
เกษตรกรพบวา การจําหนายสมเขียวหวานและสม
โอของเกษตรกรมีทั้งแบบไมคัดขนาดและแบบคัด

88% 

12% 

48% 
60% 40% 

เกษตรกรผูผลิต 

นายหนา พอคาขายสง 
จังหวัดปทุมธานี 
พิษณุโลก กรุงเทพ 
เชียงใหม ขอนแกน 
นครปฐม สุราษฎร
ธานี นครสวรรค 

ผูบริโภค 

พอคาปลีกใน
จังหวัด
กําแพงเพชร 

พอคาปลีก
ตางจังหวัด 
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ขนาด โดยเกษตรกรผูผลิตสมเขียวหวานรอยละ 80 จะ
จําหนายสมเขียวหวานแบบไมคัดขนาด และเกษตรกรผู
ปลูกสมโอรอยละ 80 จะจําหนายสมโอแบบไมคัดขนาด 
สาเหตุที่เกษตรกรจําหนายสมเขียวหวานและสมโอแบบ
ไมคัดขนาดเพราะวาผลผลิตที่เก็บมาไดมีขนาดเล็กเปน
จํานวนมาก สําหรับลักษณะการจําหนายกลวยไขใน
จังหวัดกําแพงเพชรจะจําหนายเปนต้ัง โดยท่ี 1 ต้ังมี 6 หวี 
ในแตละหวีน้ันพอคาที่รับซื้อจะตองดูจากขนาดและ
จํานวนกลวยไขในแตละหวี ที่มีความสมบูรณจึงจะนับ
รวมเปนขายต้ังได สวนที่ไมไดขนาดจะจําหนายแบบ
เหมา 

ผลการศึกษาลักษณะการรับชําระเงินของเกษตรกร
พบวาทั้งเกษตรกรผูปลูกสมเขียวหวาน กลวยไข และสม
โอจะจําหนายเปนเงินสดเปนสวนใหญ โดยที่เกษตรกรผู
ปลูกสมเขียวหวานรอยละ 76 เกษตรกรผูปลูกกลวยไข
รอยละ 84 และเกษตรกรผูปลูกสมโอรอยละ 92 ที่รับ
ชําระเงินเปนเงินสด สาเหตุที่เกษตรกรรับชําระเงินเปน
เงินสดเพราะวาเกษตรกรใหผลผลิตพอคานําไปจําหนาย
กอนแลวเกษตรกรไมแนใจวาพอคาจะนําเงินกลับมาชําระ
คาผลผลิตใหกับเกษตรกรหรือไม สําหรับลักษณะการ
จําหนายผลผลิตของเกษตรกรท่ีใหพอคานําผลผลิตไป
จําหนายกอนแลวพอคาจึงนําเงินมาชําระใหในภายหลัง
พบวามีเปนสวนนอย จะเปนกรณีที่เกษตรกรและพอคาได
ทําการซื้อขายกันมานานและเปนประจํา โดยเกษตรกร
ผูผลิตสมเขียวหวานมีรอยละ 24 เกษตรกรผูผลิตกลวยไข
มีรอยละ 16 และเกษตรกรผูผลิตสมโอมีรอยละ 8  

 
4. ระบบตลาดและตนทุนการตลาด 
ผลการศึกษาระบบตลาดในสวนของการคัดเกรด

พบวาสมเขียวหวานมีตนทุนการคัดเกรดกิโลกรัมละ  0.27 
บาท  โดยการ คัด เกรดสม เขี ยวหวานของจั งห วัด
กําแพงเพชร จะมี 6 ขนาด คือ เบอร 3 เบอร 2 เบอร 1 
เบอร 0 เบอร 00 และเบอร 000 ซึ่งหนาที่และขั้นตอนการ
คัดเกรดจะทําโดยพอคาขายสงเมื่อรับซื้อสมเขียวหวาน
แบบไม คั ดขนาดจ าก เ กษตรกรแล วพ อ ค า จ ะ นํ า
สมเขียวหวานน้ันมาคัดเกรด การคัดขนาดสมเขียวหวาน

จะทําโดยใชเครื่องคัดแยกขนาดที่เปนมาตรฐาน
เดียวกัน ในสวนของการคัดเกรดกลวยไขพบวามี
ตนทุนในการคัดเกรดกลวยไขกิโลกรัมละ 0.44 
บาท ซึ่งหนาที่ในการคัดเกรดกลวยไขเปนหนาที่
ของพอคาขายสง ในการคัดเกรดกลวยไขมี 4 ขนาด 
คือ 1.กลวยใหญ จะมีผลขนาดใหญ มี 12 ผลตอหวี 
2.กลวยกลางหรือกลวยควบ ผลมีขนาดกลาง ใน
หน่ึงหวีมี 12 ผล 3.กลวยเล็กหรือกลวยหมอน ผลมี
ขนาดเล็ก ใน 1 หวีจะมีจํานวนผลนอยกวา 12 ผล 4.
กลวยเขง หรือกลวยตีนเตา หรือกลวยกอย ผลมี
ขนาดเล็ก เปนกลวยหวีสุดทายของเครือ สําหรับการ
คัดเกรดสมโอพบวาสมโอมีตนทุนในการคัดเกรด
กิโลกรัมละ 0.28 บาทหนาที่ในการคัดเกรดสมโอ
เปนหนาที่ของพอคาขายสง โดยการคัดเกรดสมโอมี 
2 เกรด คือ1.สมโอขนาดเล็ก มีนํ้าหนัก 1.5 กิโลกรัม
ลงไป 2.สมโอขนาดใหญ มีนํ้าหนักมากกวา 1.5 
กิโลกรัมขึ้นไป 

ผลการศึกษาระบบตลาดในสวนของการบรรจุ
หีบหอพบวาในการบรรจุหีบหอสมเขียวหวาน เมื่อ
พอคาคนกลางรับซื้อสมเขียวหวานจากเกษตรกร
แลวจะนําสมเขียวหวานบรรจุในตะกราพลาสติก 
โดยจะนํากระดาษหนังสือพิมพรองกนและกรุรอบ
ตะกราพลาสติกแลวเหลือปลายกระดาษดานขางท้ัง
สองขางของปากตะกราไวสําหรับปดปากตะกรา 
บรรจุประมาณตะกราละ 25 กิโลกรัม ซึ่งมีตนทุน
การบรรจุหีบหอสมเขียวหวานกิโลกรัมละ 0.14 
บาท สวนกลวยไขและสมโอไมมีตนทุนการบรรจุ
หีบหอเพราะวาเมื่อพอคาซื้อกลวยไขและสมโอจาก
เกษตรกรแลว พอคาจะนําผลผลิตใสรถเลยโดยไม
บรรจุหีบหอ 

ผลการศึกษาระบบตลาดในสวนของการขนสง
พบวาหนาที่ในการขนสงทั้งสมเขียวหวาน กลวยไข 
สมโอ เปนหนาที่ของพอคาขายสง สําหรับการ
ขนส งสม เขี ยวหวานสวนใหญจะขนส งโดย
รถบรรทุกขนาด 4 ลอ มีนํ้าหนักบรรทุกประมาณ
คันละ 2,500 – 3,000 กิโลกรัม คาจางบรรทุก
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ประมาณ 2,700 – 3,000 บาท คิดเปนตนทุนในการขนสง
สมเขียวหวานกิโลกรัมละ 1.04 บาท สวนการขนสงกลวย
ไขสวนใหญจะขนสงโดยรถบรรทุก 4 ลอ บรรทุกคันละ
ประมาณ 2,000 – 2,500 กิโลกรัม คาจางบรรทุกประมาณ 
3,000 – 4,500 บาท คิดเปนตนทุนการขนสงกลวยไข
กิโลกรัมละ 1.24 บาท สําหรับการขนสงสมโอสวนใหญ
จะขนสงโดยรถบรรทุก 4 ลอ บรรทุกคันละประมาณ 
2,500 – 3,500 กิโลกรัม คาจางบรรทุกประมาณ 2,000 – 
3,000 บาท คิดเปนตนทุนการขนสงสมโอกิโลกรัมละ 
1.03 บาท 

 
5. สวนเหล่ือมการตลาด 
ผลการศึกษาสวนเหล่ือมการตลาดระดับขายสงพบวา

สมเขียวหวานมีสวนเหล่ือมการตลาดระดับขายสง
กิโลกรัมละ 4.52 บาท กลวยไขมีสวนเหลื่อมการตลาด
ระดับขายสงกิโลกรัมละ 3.14 บาท และสมโอมีสวน
เหลื่อมการตลาดระดับขายสงกิโลกรัมละ 3.98 บาท  

ผลการศึกษาสวนเหลื่อมการตลาดระดับขายปลีก
พบวาสมเขียวหวานมีสวนเหล่ือมการตลาดระดับขายปลีก
กิโลกรัมละ 5.00 บาท กลวยไขมีสวนเหล่ือมการตลาด
ระดับขายปลีกกิโลกรัมละ 4.53 บาท และสมโอมีสวน
เหลื่อมการตลาดระดับขายปลีกกิโลกรัมละ 4.20 บาท 
 
สรุปผลการศึกษา 

จากการศึกษาระบบตลาดสมเขียวหวานของจังหวัด
กําแพงเพชรพบวาพอคาที่มีบทบาทสําคัญคือพอคาขายสง
ตางจังหวัด ซึ่งเกษตรกรผูผลิตสมเขียวหวานของจังหวัด
กําแพงเพชรสวนใหญจําหนายผลผลิตสมเขียวหวาน
ใหกับพอคาขายสงตางจังหวัด เกษตรกรเปนสวนนอยที่
จําหนายสมเขียวหวานใหกับพอคาในทองถิ่นจังหวัด
กําแพงเพชร สําหรับสถานที่ทําการซื้อขายสมเขียวหวาน
ระหวางพอคากับเกษตรกรคือสวนของเกษตรกร โดยที่
หน าที่ ในการเ ก็บสม เขียวหวานจะเปนหนาที่ ของ
เกษตรกร และลักษณะการจําหนายสมเขียวหวานของ
เกษตรกรสวนมากจะจําหนายผลผลิตแบบไมคัดขนาด
เพราะวาผลผลิตสมเขียวหวานที่ไดมีขนาดเล็กเปนจํานวน

มาก  ซึ่งมีสาเหตุมาจากดินเสื่อมสภาพทําใหผลที่ได
มีขนาดเล็กและผลผลิตตอไร ตํ่า  ทําใหราคาที่
เกษตรกรจําหนายไดตํ่าประกอบกับราคาปุย ยาฆา
แมลงที่ เกษตรกรจําเปนตองใชมีราคาสูงทําให
เกษตรกรขาดทุน จนตองเลิกการผลิตไปเปนจํานวน
มาก สําหรับการรับชําระเงินเกษตรกรจะรับชําระ
เงินจากพอคาเปนเงินสดเปนสวนใหญ  สวนการ
บรรจุหีบหอสมเขียวหวานมีตนทุนการบรรจุหีบหอ
กิ โลกรั มละ  0.14 บาท  โดยที่ พ อค า จะบรรจุ
สมเขียวหวานใสตะกราพลาสติก มีตนทุนในการคัด
เกรดกิโลกรัมละ 0.27 บาท โดยที่การคัดเกรดจะ
เปนหนาที่ของพอคาที่ทําการรับซื้อ สวนตนทุนใน
การขนสงกิโลกรัมละ  1.04 บาท  สวนเหลื่อม
การตลาดระดับขายสงกิโลกรัมละ 4.52 บาท สวน
เหลื่อมการตลาดระดับขายปลีกกิโลกรัมละ 5.00 
บาท 

ระบบตลาดกลวยไขของจังหวัดกําแพงเพชร
พบว าพ อ ค า ที่ มี บทบ าทสํ า คั ญคื อพ อ ค า ส ง
ตางจังหวัด โดยที่เกษตรกรจะจําหนายผลผลิตกลวย
ไขใหกับพอคาขายสงตางจังหวัดและนายหนาเปน
สวนใหญ มีเกษตรกรเปนสวนนอยที่จะจําหนาย
กลวยไขใหกับพอคาปลีกในจังหวัดกําแพงเพชร 
สวนสถานที่ในการซื้อขายกลวยไขระหวางพอคา
กับเกษตรกรคือที่สวนของเกษตรกร โดยเกษตรกร
จะทําหนาที่ตัดกลวยไข สวนลักษณะการจําหนาย
กลวยไขเกษตรกรจะจําหนายเปนต้ัง สวนการรับ
ชําระเงินเกษตรกรจะรับชําระเงินจากพอคาเปนเงิน
สดเปนสวนใหญ  สํ าหรับปญหาในการผลิต
เกษตรกรผูผลิตกลวยไขในจังหวัดกําแพงเพชรจะมี
ปญหาเก่ียวกับลมพัดทําใหตนกลวยไดรับความ
เสียหาย ไมสามารถใหผลผลิตได ตองทําการปลูก
ทดแทนใหม จนเกษตรกรขาดทุน สําหรับการบรรจุ
หีบหอกลวยไขไมมีตนทุนการบรรจุหีบหอ ในสวน
ของการคัดเกรดเปนหนาที่ของพอคาที่ทําการรับซื้อ 
กลวยไข  ซึ่ งกลวยไขมีตนทุนในการคัด เกรด
กิโลกรัมละ 0.44 บาท สวนตนทุนในการขนสง
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กลวยไขกิโลกรัมละ 1.24 บาท สวนเหล่ือมการตลาด
ระดับขายสงกิโลกรัมละ 3.14 บาท สวนเหล่ือมการตลาด
ระดับขายปลีกกิโลกรัมละ 4.53 บาท 

ระบบตลาดสมโอของจังหวัดพิจิตรพบวาคนกลางที่มี
บทบาทสําคัญคือพอคาขายสงตางจังหวัด โดยท่ีเกษตรกร
ผูผลิตสมโอจังหวัดพิจิตรสวนใหญจะจําหนายผลผลิตสม
โอใหกับพอคาขายสงตางจังหวัดกับนายหนา ซึ่งนายหนา
จะทําหนาที่รวบรวมสมโอให กับพอค าคนกลาง  มี
เกษตรกรเปนสวนนอยที่จะจําหนายสมโอใหกับพอคา
ปลีกในจังหวัดพิจิตร สถานที่ในการซื้อขายสมโอคือที่
สวนของเกษตรกร สวนหนาที่ในการเก็บสมโอเปนหนาที่
ของพอคาที่รับซื้อ เกษตรกรจะทําหนาที่คอยดูตราช่ัง
เทาน้ัน สวนลักษณะการจําหนายสมโอของเกษตรกร
สวนมากจําหนายสมโอแบบไมคัดขนาดเพราะวาผลผลิต
สมโอที่ไดมีขนาดเล็กเปนจํานวนมาก   ซึ่งมีสาเหตุ
เพราะวาพ้ืนที่ปลูกสมโอของจังหวัดพิจิตรเปนสวนเกาที่
ทําการเพาะปลูกมานาน ขาดการบํารุงรักษาจนทําใหดิน
เสื่อมสภาพทําใหผลที่ไดมีขนาดเล็กและผลผลิตตอไรตํ่า 
มีผลทําใหราคาที่เกษตรกรไดรับตํ่า ผลตอบแทนที่ไดรับ
ไมคุมคา สวนการรับชําระเงินเกษตรกรจะรับชําระเงิน
เปนเงินสดเปนสวนใหญ สําหรับการบรรจุหีบหอสมโอ
ไมมีการบรรจุหีบหอ  โดยที่ เมื่อพอคาซื้อสมโอจาก
เกษตรกรแลว พอคาจะลําเลียงใสรถเลย ในสวนของ
ตนทุนในการคัดเกรดกิโลกรัมละ 0.28 บาท โดยที่การคัด
เกรดจะเปนหนาที่ของพอคาที่ทําการรับซื้อ สวนตนทุน
ในการขนสงกิโลกรัมละ 1.03 บาท สวนเหล่ือมการตลาด
ระดับขายสงกิโลกรัมละ 3.98 บาท สวนเหล่ือมการตลาด
ระดับขายปลีกกิโลกรัมละ 4.20 บาท 
 
ขอเสนอแนะ 

1. ราคาที่เกษตรกรขายสมเขียวหวานและสมโอไดมี
ราคาที่ตํ่า ในชวงที่มีผลผลิตออกมาก ประกอบกับสถานที่
ซื้อขายสมเขียวหวาน สมโอ คือสวนของเกษตรกร ซึ่งไม
มีตลาดกลางในการซื้อขายสินคา ทําใหเกษตรกรขาด
อํานาจในการตอรอง ตองมีการรวมกลุมกันในการขาย
ผลผลิตและมีการจัดต้ังตลาดกลาง ซึ่งการรวมกลุมและ

การมีตลาดกลางชวยใหเกษตรกรมีอํานาจในการ
ตอรองมากขึ้น และควรมีสถาบันเกษตรกรเขาไป
รวบรวมและจําหนายผลผลิตสินคาจากเกษตรกรซึ่ง
จะทําใหราคาที่เกษตรกรขายไดสูงขึ้น 

2. จากท่ีผลผลิตของผลไมทั้งสามชนิดมีขนาด
เล็กเปนจํานวนมาก  เ น่ืองมาจากดินเริ่ม เสื่อม
คุณภาพ ทําใหเกษตรกรจําเปนตองขายแบบไมคัด
ขนาด ซึ่งจะมีผลตอราคาที่เกษตรกรขายไดจะตํ่า 
รัฐบาลควรมีการใหความรู กับเกษตรกรในการ
ปรับปรุงดินเพื่อใหไดผลผลิตที่มีคุณภาพตรงกับที่
ผูบริโภคตองการ ราคาที่ เกษตรกรขายไดจะได
สูงขึ้น 
 
เอกสารอางอิง 
กนก ฤกษเกษม. 2544. ยุทธศาสตรการพัฒนา

เศรษฐกิจภาคเหนือตอนบน เศรษฐกิจ
การเกษตร : ระบบการผลิตพืช. กรุงเทพฯ: 
โรงพิมพแหงจุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย. 

ทองโรจน ออนจันทร. 2530. เศรษฐศาสตรเกษตร. 
พิมพครั้งที่ 3. กรุงเทพฯ: ไทยวัฒนาพานิช. 

ฝายเศรษฐกิจรายสาขา มูลนิธิสถาบันวิจัยเพ่ือการ
พัฒนาประเทศไทย . 2548. โครงการศึกษา
วิเคราะหระบบการบริหารการจัดการตลาด
ผลไมสดและแปรรูปในภาคตะวันออก. 
กรุงเทพฯ: สํานักงานปลัดกระทรวงพาณิชย. 

ไพฑูรย รอดวินิจ . 2537. การตลาดสินคาเกษตร. 
พิมพครั้งที่ 2. กรุงเทพฯ: ไทยวัฒนาพานิช. 

เยาวภา โกเมนทักษิณ. 2539. ความตองการและ
สถานการณผลไมไทย. ปญหาพิเศษปริญญา
ตรี ภาควิชาเศรษฐศาสตรเกษตรและ
ทรัพยากร บัณฑิตวิทยาลัย
มหาวิทยาลัยเกษตรศาสตร. 

สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร. 2550. ขอมูลพ้ืนฐาน
เศรษฐกิจเกษตร. ครั้งที่ 1. สํานักงาน
เศรษฐกิจการเกษตร: ม.ป.พ. 

1309




